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Expertenwissen im Vertrieb stark erklärungsbedürftiger Produkte

Prozess der Angebotserstellung ist lang und kostspielig und 
verursacht oft hohe Fehlerkosten

Collaboration zwischen Interessent, Vertrieb und Konstruktion

Guided Selling ς die richtige Maschine/ Anlage finden und 
auslegen

Konsistente und qualitativ hochwertige Angebotsdokumente

Aftersales ς Ersatzteilidentifikation, 

kostenintensive Prozesse ς Umsatz- und Margenlieferant

Herausforderungen in der Fertigungsindustrie
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UMFRAGE

Welches CRM setzt Ihr Unternehmen ein?

1. SAP CRM on Premise

2. SAP Sales Cloud

3. Microsoft Dynamics

4. Salesforce CRM

5. Sonstiges

6. Keines
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Herausforderungen:

(1) Wie kommen Produktkonfiguration, kundenindividuelle Preisgestaltung und Angebotserstellung zum Vertriebler?

(2) Ist der Vertrieb ausreichend geschult, um die Produkte zu konfigurieren und anzubieten?
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https://appsource.microsoft.com/en-us/product/web-apps/inmindcloud.inmindcloud_mx?src=website&mktcmpid=footer


Manufacturing is complex. 
Selling it shouldn't be. 

https://youtu.be/I_8DJD1rHac

